Тема  Продвижение товара

Сквозное задание

Вам теперь необходимо отве​тить на вопросы, относящиеся к вашему предприятию и ка​сающиеся его коммуникационной политики.

1. Какие методы продвижения товара предприятия следует использовать и какова значимость каждого из них для предприятия?

2.    Следует ли предприятию использовать рекламу?

3.
 Какие средства распространения рекламы  целесообразно использовать?

4.    Какова роль стимулирования продаж?

      5. Какие методы стимулирования продаж наиболее приемлемы?

6. Следует ли осуществлять общественные связи?

7. Каким образом наиболее целесообразно осуществлять общественные связи?

8. Следует ли предприятию осуществлять персональные продажи?

9. Кому и на каких рынках целесообразно осуществлять  персональные продажи? 

10. Каким образом следует определять затраты на комму​ никационную политику предприятия?

11. Как следует распределять затраты на коммуникационную политику между отдельными методами продвижения товара?

12. Как следует проводить оценку коммуникационной политики предприятия в целом и отдельных методов в част​ности?
