Сквозное задание. 

Вам теперь необходимо отве​тить на вопросы, относящиеся к вашему предприятию и касающиеся непосредственно распределения товаров. 
1.Какие факторы следует учитывать при выборе каналов

распределения?

2.Какие каналы распределения наиболее целесообразно

иметь вашему предприятию?

3. Следует использовать предприятию прямые продажи или нет? Если следует, то какие формы прямых продаж наиболее приемлемы?

4.Какие сроки и объемы поставок наиболее приемлемы

для предприятия?

5. Какие средства доставки товаров предприятию следует

использовать?

б. Кому на предприятии следует непосредственно зани​маться продажей товаров?

7.Каким должен быть состав служб предприятия, зани​мающихся сбытовой деятельностью?

8.Какое техническое оснащение сбытовых служб наибо​лее целесообразно иметь на предприятии?

9. Какова возможность использования современных ин​формационных технологий в осуществлении политики рас​пределения?

